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weltweite Neuheit®, sagt Genger.

»Unser Ziel war es, die
Schnittstelle zum Patienten
zu verbessern.“

HARALD GENGER
SELEON DESSAU

Das Prinzip ist einfach. Und das ist
gewollt: Der Patient soll TNI - was
fiir Therapie mit Nasaler Insufflati-
on steht - ,so leicht bedienen kin-
nen wie irgendein anderes Haus-
haltsgerdt“. Die Halfte der Patien-
ten, schatzt Genger, komme mit
der Maske nicht zurecht. Mit TNI
schon: Das haben Praxistests im
Schlaflabor und bei Fachirzten
nachgewiesen. TNI arbeitet im
Unterschied zur Maske nicht mit
dem Aufbau eines Uberdruckes.
Vielmehr wird ein konstant be-
feuchteter Luftstrom durch einen
diinnen Schlauch in die oberen
Atemwege des Patienten abgege-
'ben. ,Unser Ziel war es”, sagt Gen-
ger, ,die Schnittstelle zum Patien-
ten zu verbessern.”

IEben daran hat man jahrelang ge-
arbeitet, zusammen mit amerikani-
schen Forschern, Zusammen mit
den Experten vom Johns Hopkins
Ejiiversity Hospital in Baltimore

hat man TNI auch als Patent ange-
meldet.” Bevor der duBerlich un-
scheinbare Kasten seine Anwen-
dung finden konnte, mussten eini-
ge technologische Niisse geknackt
werden. ,Erfolgreich”, freut sich
Genger liber die Forschungskom-
petenz seiner Leute. ,Das kriegen
sie nur mit erfahrenen Leuten hin."

Zwei Stichworte stehen dafiir:
Akustik und Befeuchtung. Zum ei-
nen musste das Gerat soleise arbei-
ten, dass es nicht den Schlaf stért.
»Das haben wir iiber einen mecha-
nischen Luftverdichter hinbekom-
men." Der ist leiser als 32 Dezibel.
Und liefert zweieinhalb Mal mehr
Druck als die derzeit stirkste Beal-
mungsmaschinerie - die allerdings
etwa zehnmal so teuer ist wie das
TNI-Geridt. Zum zweiten sorgt eine
prozessorgesteuerte Schlauchhei-
zung zum Beispiel dafiir, dass kein
Wasser im Schlauch kondensiert
und der Patient am Ende Kondens-
wasser einatmet. Auch kann man
normales Leitungswasser verwen-
den, der Wasserbehilter ganz nor-
mal im Geschirrspiiler gereinigt
werden. Es ist die Alltagsndhe, die
das Seleon-Produkt auszeichnet.

Das befindet sich noch in der
Markteinfiihrungsphase. Will hei-
Ben, bei Seleon denkt man im ers-

ten Jahr nicht so sehr an Absatz-
zahlen, sondern erst einmal daran,
die wichtigsten Kunden in
Deutschland mit dem Produkt ver-
traut zu machen. Geld verdienen
will man erst ab dem niéchsten
Jahr, ,das tun wir dann auch®, ist
Harald Genger sicher.

Vertrieben wird das Gerat iiber TNI
Medical. Mit dieser Vertriebsnie-
derlassung hat Seleon eine Marke
geschaffen, unter der Kkiinftig
Eigenprodukte auf den Markt ge-
bracht werden sollen. Seleon -
eigentlich Dienstleister in Sachen
Forschung, Entwicklung und Ferti-
gung im Bereich Medizintechnik -
will aus seiner groBen technischen
Kompetenz mehr machen. Das TNI
20 ist schon das zweite Eigenpro-
dukt, in den néchsten Jahren konn-
te eine ganze Produktfamilie ent-
stehen, ,vier bis fiinf Sachen®,
denkt Genger.

Die klugen Kipfe dafiir hat das
Unternehmen an Bord. Und es
kiimmert sich, dass dies auch so
bleibt. ,Wir haben in kurzer Zeit ei-
nen Personalbestand mit hohem
Know-how entwickelt®, stellt Gen-
ger fest. Man halte intensive Kon-
takte zur Hochschule Anhalt in K&~
then, auch zur Technischen Hoch-
schule Magdeburg, zur Universitét

in Ilmenau und zu anderen Hoch-
schulen. Ebenso werde viel in die
Fortbildung der Mitarbeiter inves-
tiert. Pro Jahr gebe man fiinf The-
men fiir Diplomarbeiten vor ,und
von den Diplomanden stellen wir
80 Prozent ein“. Seleon, im Jahr
1998 in Freiburg (Breisgau) ge-
griindet und seit 2002 in Dessau
prisent, hat inzwischen an der
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Mulde 54 Mitarbeiter. ,Wir haben
30 bis 50 Prozent Wachstum pro
Jahr im Umsatz. Und bei den Mit-
arbeitern auch.”

Genger ist optimistisch, was die
Zukunft angeht. Die auf dem Geldn-
de des ehemaligen Zementanlagen-
baus errichtete 1 800-Quadrat-
meter-Halle mit Reinraum und se-
paratem  Servicebereich konnte
bald nicht mehr ausreichen, wenn
das Geschéft brummt. Was Genger
nicht juckt: ,Dann bauen wir eben
noch eine Halle.” Kommentar



